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Las primeras investigaciones sobre las encuestas de opinión que se realizaron en México
(principalmente el estudio Civic Culture, Cultura Cívica) describían a los mexicanos
como escasamente interesados en cuestiones de política y faltos de información y
experiencia en este campo. Por el contrario, en su análisis sobre diversas encuestas de
opinión pública, el autor detectó que los mexicanos tienden a expresar, en igual medida
que los estadunidenses y los canadienses, su gran interés en la política. Asimismo, los
mexicanos son capaces de tomar posturas con respecto a los partidos, los candidatos, y
otras cuestiones, aunque aún no tienen acceso al mismo volumen de información política
que los canadienses o los estadunidenses. En términos generales, estos hallazgos hablan
bien del proceso de democratización de México, en la medida en que la representación
democrática eficaz depende de que los ciudadanos estén cuando menos parcialmente
comprometidos en los asuntos públicos.

El interés en las campañas se determinó haciendo a los entrevistados las siguientes
preguntas: "¿Qué tanto ha pensado en las próximas elecciones que se celebrarán en julio
(en agosto) - mucho o poco?" (los entrevistadores también tomaron en cuenta las muestras
mexicanas que indicaron tener regular o ningún interés); "¿Diría usted que se ha
interesado mucho, algo, o no mucho en las campañas políticas que se han realizado
durante el presente año?" (Estados Unidos), y "¿Diría usted que está muy interesado, algo
interesado, no muy interesado, o que definitivamente no le interesa la campaña para
elecciones federales?" (Canadá). Para los temas relacionados con el interés político en
general se hicieron las siguientes preguntas: "¿Qué tanto interés diría usted que tiene en la
política -mucho, regular, poco o ninguno?" (México); "¿Qué tan interesado está usted en
la política y en los asuntos nacionales -muy interesado, algo interesado, sólo ligeramente
interesado, o totalmente desinteresado?" (Estados Unidos), y "¿Diría usted que sigue los
temas de política muy de cerca, bastante de cerca, no muy de cerca, o para nada?"
(Canadá).
En cada modelo, la variable dependiente es una escala de tres puntos (3=mucho interés,
2=cierto interés, 1=poco o ningún interés). En las muestras de Estados Unidos y Canadá,
la pertenencia a la clase baja se basó en el ingreso familiar antes de impuestos de 1987.
Los ciudadanos estadunidenses con un ingreso inferior a 20,000 dólares (41 por ciento de
la muestra) y los canadienses que percibían menos de 30,000 dólares (45 por ciento) se
colocaron en la categoría de "clase baja". En México, la pertenencia de clase se estimó a
través de la calificación que otorgaron los entrevistadores; se determinó que 39 por ciento
de la muestra pertenecía a la clase baja. Se tomaron en consideración las diferencias regio-
nales de cada país; también se tomó en cuenta el tamaño de la ciudad en que se realizó la
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Cuadro 1. Interés político en México, Estados Unidos y Canadá (%)

Cuadro 3. Sesgos socioeconómicos en los niveles de interés expresados durante las
campañas de 1988: coeficientes de regresión OLS y (errores estándar).



Figura 1. Niveles indicados de conocimiento de los tres candidatos principales: mexicanos
y canadienses en 1988 (%)

Cuadro 5. ¿ Con cuál de los tres principales candidatos presidenciales coincide más con la
relación a las siguientes cuestiones?



Cuadro 6. Correlaciones entre asuntos de política interna en 1988

Figura 3. Resumen de la distribución del compromiso político: mexicanos durante la
campaña presidencial de 1988




